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永豪电子产品代理事宜说明 

1.代理说明 

永豪电子，对于“渠道推广”一直倾向于找到“有实力的战略合作伙伴”，进

行代理发展。 

选择代理上，永豪电子有自己的原则和立场。代理意味着“战略合作伙伴”，

而不是普通的买卖关系。在选择代理上，永豪电子对代理商需要前期调查、试合

作考核、研讨磨合。 

选择是双方的，对于有意向、有实力的代理商，永豪电子也将展示企业的历

史、背景、产品、经销制度、支持政策、市场运作模式等。 

永豪电子始终坚持与客户双赢的销售理念，正是由于广大代理商及合作伙伴

的支持，永豪电子在整个行业市场上才能发展的更快步子迈的更稳。 

2.代理准备 

对于申请永豪电子代理的伙伴，需要提供相关材料、资质、证明。 

提供资料：营业执照/法人代表复印件、税务登记证、公司简介、相关证书。 

前期调查：企业规模、资本实力、经营产品、人力规模、销售渠道、店面数

量、经营模式、经营方向、代理思路等。 

销售考核：一般为 3 个月考核期限，以代理的模式，提供支持，但不正式签

订合同。签订试合作协议，承诺试合作期的，各类产品的“月销售额”，并能够达

到相应销量。 

销售支持：在试合作期限内，永豪电子将提供技术支持、产品培训、市场指

导等全面的支持。全力协助对方，进行市场拓展、业务指导、技术支持。 

3.公司简介 

深圳市永豪电子有限公司创立于 2004 年，是一家致力于智能卡应用领域，以

智能卡读写设备为核心，集设计、研发、生产、销售、服务于一体的专业一卡通

设备研发制造商。从起步到今天，始终与世界一流的技术和管理同步。永豪电子

历经七年岁月积淀，先后获深圳软件企业认证证书、国家 IC 卡读写机“CCC”认

证，并具备了全国工业生产许可证书，同时获得多项荣誉资质。 
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公司拥有一支经验丰富、技术创新的专业研发团队，以高度的专注和执着为

客户提供各种智能化一卡通系统的尖端科技产品。率先推出无线网络通讯的城市

一卡通系统，同时围绕电信、移动、联通逐步推出 SIMPass 手机卡、2.4G 钱包手

机卡、CPU城市建设应用的智能读卡设备系统，部分产品已成功应用于各领域。 

目前，永豪电子已发展成为国内最具规模的一卡通供应商之一，公司产品广

泛应用于金融、电信、移动、城市交通、教育等智能化建设领域，2008 年与中国

电信福建省电信实现战略合作，在全省乃至全国首创开通城市公交一卡通天翼

CDMA无线数据传输业务。2009年与中国移动湖北省移动推出 GPRS无线通讯网络，

实现湖北城市公交一卡通无线传输数据业务。2010 年相继与北京、上海、南京、

重庆、福州、浙江、云南、四川、广西、河南、江西、山东、内蒙的中国电信合

作，成功实现天翼 CDMA无线数据传输、天翼 3G手机刷卡及 IC卡空中圈存充值业

务。 

优质创新、诚信合作、互惠互利、共同发展。以科技创新实现智能化高品质

管理的追求，将是永豪电子持续发展的永恒目标。 

永豪人要做的： 

永豪人想要的不仅仅是一次合作，而是成为值得信赖的合作者，并以不断优

化的技术、产品为客户带来效益。 

永豪人始终关注自身，在风云变化的时代，我们对自身的建设毫不懈怠，高

度的专注与执着使我们在科技高速发展的时代从容而自信。 

永豪人始终关注客户，以优化创新的科技，竭诚为客户提供最好的服务。 

永豪人始终关注市场，以敏锐的市场洞察力以准确定位，实现与客户的成长

共赢。 

永豪人始终关注行业。海纳百川，有容乃大，国内外同行的智慧都是促使我

们前行的力量。 

企业发展：8年岁月，公司发展成“生产型、研发型、品牌型”综合企业； 

生产现状：主营各种智能卡的识读设备、及和种软件系统支持。如城市公交

智能一卡通软硬件系统，电信智能一卡通系统，校园一卡通系统，企业一卡通系

统，市政一卡通系统，智慧城市一卡通系统等。 

技术实力：产品研发、提供产品 OEM、产品配套服务，在一卡通行业知名品牌。 

市场现状：深圳总部为研发，生产，一体化经营，国内在公交系统行业和电

信行业拥有重多客户。 
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4.公司资质 

资质报告 

《营业执照》 

 

 

《产品 CCC 国家强制性认证》 

编号：A2006CCC0912-431236 
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《全国工业产品生产许可证》 

 

证号：XK09-008-00130 

 

 

 

《质量稳定放心品牌认证》 

证号：ICP31508-G120B 
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《国际知名品牌认证》 

证号：ICP31508-G120D 

 

 

 

《中国知名商标认证》 

证号：6793593 
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《中国国家计算机软件版权证书》 

证号：0271520 
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《中国一卡通百强企业》 
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5.公司产品 

1、公交智能一卡通系统：是永豪电子的核心产品，永豪电子名声也因公交智

能一卡通系统而远播，在全国公交智能一卡通系统领域，举足轻重，无论

在产品质量、价格、售后服务方面都赢得了客户的称赞。 

2、电信智能一卡通系统： 永豪电子不断致力于满足国内各大通信运营商的

一卡通系统需求，结合自身优势推出电信天翼智能一卡通系统和移动 GPRS

智能一卡通系统。 

3、企业一卡通智能系统：包括企业智能一卡通系统，校园智能一卡通系统，

及各种个性化场所用到的一卡通系统产品，如水控系统，电控系统，娱乐

场所，商住系统，停车场系统等智能一卡通设备。 

4、物联网智能信息卡识别系统：是永豪电子的新兴产业，也是潜力产品，永

豪电子看准市场，抓住商机，适时推出自己的各种智能信息卡系统，可用

于各种大商超，大物流，及各大行业，各大知名品牌产品的生产，物流，

销售，终端等各个环节的智能识别系统。 

 

6.产品优势 

种类全面：永豪电子产品定位于做各种智能一卡通设备及系统，以专业的实

力，相继打造了一系列产品，产品的专业化和全面化是永豪电子的一大特色。 

品牌统一：在经营方面，多类产品均是同一个品牌，便于做加盟店、形象店、

专卖店，易于复制。避免了杂乱经营，各个品牌产品杂乱经营，让客户不信任，

品牌店的易于实施，对永豪电子经销和代理商，是非常大的一个优势。 

7.产品价格 

定价原则：永豪电子产品，在定价上采取“同质优价、同价优质”的策略，

质量同等的情况下，永豪电子价格具备强势竞争力；在同样价格下，质量更好。

价格定位合理，使永豪电子在业界建立了良好的口碑，在品牌类产品中，永豪电

子产品价格是非常具有竞争力的。 

价格调整：针对市场竞争对手，永豪电子“进行每周价格调查”，交及时反馈，
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商议对策。市场快速变化的今天，反应速度就决定成败。永豪电子价格调整是比

较迅速的，以保证价格具备充分优势。 

真实定价：薄利多销，是永豪电子成立以来，一直坚持的策略。在许多同类

竞争对手中，有些商家采取某一款十分优惠，吸引经销商，其它款价格很高。在

永豪电子的定价系统中，普遍都是真实的，不耍花样。永豪电子通过对内管理、

优化流程、强化采购、批量生产，使生产成本得以控制，从而，打造出在价格上

的核心竞争力。 

诚信价格：永豪电子在业界诚信做人、用心做事，过硬的产品质量，实在的

价格，不乱打价格战。虽然，有些经营销，短期内更换了别的厂家产品，最终又

用回永豪电子产品，这就是因为永豪电子的诚信。 

8.服务支持 

三包政策：全国联保，7天包退、一月包换、一年保修。两个月内对销售不旺

的产品系列可进行调换货服务，永豪电子一直坚守了承诺，永豪电子的服务，在

经销商之中，赢得了声誉和信赖。公司提供完善的售后服务及技术支持，保证经

营无忧。 

服务方式： 

1、工作日随时提供技术咨询，电话及网络咨询服务； 

2、终身维修：凡是永豪电子产品，无论是保修期内，还是保修期外，永豪电

子均提供维修，对于超过保修期，则以成本价维修服务； 

3、远程支持：对于常规问题，进行远程支持、在线解决，实时指导。 

9.品牌规划 

    企业定位：永豪电子从事开发、制造及销售最可靠的、安全易用的各种智能

一卡通产品。我们的成功源自于不懈地帮助消费者提升生活品质。 

品牌定位：专业，专注，专心推广各种智能一卡通产品为消费者及合作伙伴

提供全方位的经济性和实用性完美结合的解决方案。 

品牌目标： 

近期目标：成为中国智慧城市各种智能一卡通产品及系统的主要供应商。  

    长期目标：成为规模化、股份化、国际化的永豪电子集团。 
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10.品牌广告 

渠道广告：在现阶段永豪电子的所有广告，定位于做渠道广告。让所有经销

商、工程商、方案商，都知晓永豪电子的品牌。主要媒介有：《中关村在线》《慧

聪网》《安防市场报》《中国安防网》《行业网站产品测评》《商情媒体》等方式。 

乙方广告：对于经销商、代理商，永豪电子支持代理商（乙方）广告，平面

喷绘等。永豪电子提供产品图片、VI 设计、宣传指导、促销指导，联系方式则是

乙方的。 

形象店面：形象统一、有规划、产品统一，更能赢得客户信赖，同时又增加

了产品品牌销售力度。永豪电子作为幕后支持者，将全力配合代理商，发展店面

经销。 

广告实力：永豪电子设立独立市场营销部，协同产品部，客服部，配备各级

代理和经销商，共同满足市场需求。 

11.代理政策 

代理区域：先阶段，永豪电子整体市场，仍然以经销为主，今后，将侧重于

找到“实力商家”进行战略合作，给予“独家代理”的权限，把机会和利润留给

代理商，减轻企业市场管理压力和成本，互利共赢。 

代理条件：依照永豪电子代理标准，确认有实力达到相应销售额，人力齐备、

资金雄厚、有渠道、有市场理念的商家，经过双方协商，观念达成一致，则正式

下发代理权限。 

独家代理：在某区域内，设独家代理，不设第二家，对于代理区域内，永豪

电子不参与报价、不发货，进行区域保护、价格保护，只针对一家代理商报价、

发货。 

代理时间：永豪电子的企业文化，对于战略合作伙伴，一般是希望通过考核，

长期合作，不随便更换代理商，扶持和培训代理商。所以，在代理商的选择上，

十分的慎重。只有长期合作，才能铸就辉煌，所以，在双方都能履行承诺的情况

下，永豪电子是坚持长期合作。 
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12.代理支持 

区域保护：对于确认代理区域，永豪电子在合同期内，不再找第二家经销商

或代理商，不直接针对其它经销商，实行区域封闭保护。 

价格保护：对于确认的代理区域，进行封闭，不允许业务员、分公司，对该

区域的客户报价，如有意向：则转交予代理商。 

定价指导：对于代理商价格体系，以公司最低价，对于代理商的一级、二级

市场，进行规划指导、定价指导、销售指导。 

代理培训：确认代理关系，代理商可派技术员，来永豪电子接受培训，全系

列产品培训。 

业务培训：对于代理商企业销售人员，永豪电子可派出市场部、销售部产品

部管理人员，对代理商的销售人员培训，在企业文化、市场、竞争信息、产品特

点、销售策略，进行封闭式培训。 

广告支持：对于代理商需要的一些广告设计、店面设计、永豪电子 VI、宣传

彩页、区域广告、网络广告。 

深度支持：代理商有一些大的促销活动、经销会议、产品发布会等活动，则

可以邀请永豪电子市场销售领导参与活动协助代理商进行活动指导、会议策划、

产品发布建议等，从实际工作中协助代理商做好市场。 

13.代理要求 

人力要求：业务精英不少于 3名；财务 1名，仓储不少于 1名。 

行业要求：熟悉智能一卡通行业，了解市场行情，1年以上产品经销经验。 

渠道要求：在所在区域，有固定经销渠道，每月的渠道销售额≥代理永豪电

子产品每月要求销售额。 

区域了解：对区域内市场，有清晰的认识，独到的见解，熟悉区域内各县、

二级城市、三级城市，经济发展状况、市建设状况、监控市场状况。能有效指导

各区域经销商的销售活动。 

资本实力：流动资金，不少于 20万。 
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14.试代理流程 

1、资质确认：递交营业执照、税务证件、身份证等各类相关证件。 

2、代理要求确认：对代理要求的各项事宜，进行确认。人力、渠道况状、从

业时间，等进行确认。 

3、承诺销售额：依据永豪电子代理标准，确定代理产品种类、区域、月销售

额、提贷方式等具体信息。要求：单次提货额度，须大于承诺销售额的 1/3。 

4、试代理付款：对于试合作代理，为证明其资金实力，要求先付款，后发货。

正式代理半年后，则可进行部分付款、按周结款等方式。代理合同期满，

续签第二次合同时，则提升为“战略合作伙伴”，可放宽各项要求。 

5、正式合作：在试合作期结束后，则永豪电子将派出营销高层，进行深入讨

论，签订正式合同。并提供各种正式的培训、专卖店规划、渠道指导。 

15.代理销售要求 

 

代理品牌 代理类型 
最低月度销量（万元） 

公交一卡通 企业一卡通 电信一卡通 

永豪电子 

省级代理 10 10 3 

省会经销商 1 2 0.5 

地市代理 2 2 0.5 

核心经销商 0.5 0.5 0.2 

   

备注:  

省级代理在本省只设置一家。省级代理可以得到厂家促销活动、终端促销品、

渠道展架、展柜、媒体广告、返点、账期、培训、网络建设支持,厂家商务工程师

现场支持。 

     省会/地级市代理在本市只设置一家月度销量参照上表。一级代理可以得到

厂家返点、终端广告、培训支持。 

     核心经销商可以得到厂家宣传单和终端展示广告、培训支持 

      

返点标准如下: 

年销售额（万元） 代理返点 经销商返点 返点时间、方式 

省代理达到 300 8%  代理年终返点，现金和广告

费各占 50% 省代理达到 160 6%  
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地市代理达到 30 5%  核心经销商年终现金返点 

核心经销商达到 15  3% 

核心经销商达到 10  2% 

 

 

市场调研表 

 

客户信息 

公司名  联系人  联系电话  

成立日期  公司人数  年营业额  

所在区域  经营时长：       年             店面数量：       个 

公司类别：□ 终端零售    □ 渠道批发商        □ 其它                

 

经营信息 

主营产品： 

主营品牌：  

主销渠道：□ 本公司连锁经销  □ 本地市经销商  □本省地市代理商  □ 本卖场零售商铺    

□ 本地市商超      □ 网上销售      □ 其它____                   

区域特征：□ 消费不高，低端产品  □ 重视质量，贵点无所谓    □功能要强，高端产品 

经营定位：□ 品牌产品    □中性便宜品    □高端工业产品     □ 其它：              

 

 

市场状况调查 

所处区域 

特点 

   

希望的支持 □ 广告促销    □ 终端形象   □ 发货速度   □ 货款期限     □ 加强沟通     

□ 培训 

你最关注 □ 质量   □ 包装   □ 价格   □ 品牌    □ 售后    □其他          

您选择厂家 

合作的标  

准是 

□ 品牌有名气   □ 性价比便宜    □ 质量稳定   □ 客户指定要的品牌 

 

□广告影响强    □ 政府公安指定   □ 厂家服务好    □ 个人感情关系好 

您的客户选择

选择产品的                             

特点 

□ 客户自己指定品牌   □ 推什么就要什么   □ 要知名度高的 

□ 要便宜，够用就行   □ 最关键要求质量   □ 其它：         

产品竞争   

状况 

□ 便宜的就畅销   □ 对品牌有要求   □ 活动多就畅销   其它：           

 

区域调查 
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你对所处的区域，本地通信及安防，IT市场有什么认识，本地区域消费特点，人文环境？ 

产品调查 

    

 

深圳永豪电子有限公司 

市场营销部 

 

对于代理永豪电子的产品，你认为哪些产品你最有优势做好，为什么？ 


